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Willkommen im Business Network International (BNI).
Diese Broschiire enthiilt wichtige Informationen fiir alle

aufmerksam, insbesondere den Abschnitt,,Regeln”.

REGELN
1. Es ist jeweils nur einem Vertreter einer Branche

Mitgliederausschuss jedes einzelnen Chapters obliegt

|
|
BNI-Mitglieder. Bitte lesen Sie diese Informationen sehr i gestattet, einem BNI-Chapter beizutreten. Dem

in letzter Instanz die Entscheidung bei Unstimmigkeiten

BNI PHILOSOPHIE beziiglich Konflikten zwischen Branchen.

BNI ist eine professionelle Netzwerk-Organisation, die auf
dem Prinzip gegenseitiger Unterstiitzung aufbaut. Wer in
BNI erfolgreich sein méchte, sollte daher ein positives und
verlissliches Mitglied sein. Dies erfordert Engagement fiir
die anderen Mitglieder und ein Verstandnis der BNI-
Philosophie ,Wer gibt, gewinnt’. Wer anderen Geschéft
vermittelt, wird von auch anderen Geschaft bekommen.

EHRENKODEX ’
1.

Ich werde meine Produkte und Dienstleistunge
in der zugesagten Qualitat und zum zugesa
liefern.

Ich werde den Mitgliedern und den von
empfohlenen Interessenten gegendb
Ich werde gegenseitiges Wohlwollen
sowohl unter den BNI-Mitgliedern :
den BNI-Mitgliedern und den von |
Interessenten fordern.

Ich verpflichte mich, mit den mir
Interessenten Kontakt aufzunehrr

Ich werde den Ehrenkodex mel
ihn einhalten*.

Ich werde BNI-Mitgliedern stet
gegeniber stehen.

*(Liegt ein schriftlicher Verhalten:
Berufsgruppe vor, ergédnzt dieser



Training absolvieren, riskieren, dass Ihre Branche vom 17.Wenn die Mitglieder des Fiihrungsteams ihren
Mitgliederausschuss wieder als vakant gefiihrt wird. v:hrp{ilchtungenl wahren|d ih':er Amtszeit nachkommen,
erhalten sie als Ausgleich eine Aussetzung lhrer

10. E::':m:"h vo“::rdTnkf.f':l. mﬁl:ug: g:'l Mitgliedsbeitréage. Um eine Position im Fithrungsteam
gesundheitlichen Problemen. Ein Mitglied darf nach ubernehmen zu kénnen, missen die Kandidaten den
vorheriger Zustimmung des Mitgliederausschusses bis ;lﬁgtlingungen lndder Verleinbaru:(?hfﬂr Filthrungt]st.ea'ms
zu 8 Wochen aus gesundheitlichen Griinden den Treffen i e e

fernbleiben.  Voraussetzung  ist, dass  der telnehnen.
Mitgliedsbeitrag fiir diese Zeit vorausbezahlt und eine . 18. Fﬂr den F
Ersatzperson bestimmt worden ist.

11. Jedes Mitglied ist verpflichtet, den Mitgliederausschuss
darauf hinzuweisen, wenn ein Besucher in irgendeiner
Form mit seiner Branche in Konkurrenz steht. Dies sollte
vor der Priifung zur Aufnahme des Besuchers als
Mitglied geschehen.Wenn keine Einwéande vorgebracht
werden, wird der Mitgliederausschuss von ¢
Zustimmung aller Mitglieder ausgehen.

12. Mitglieder, die lhre Brancheneinstufung
mochten, missen einen neuen Mitgli
ausfillen und vom Mitgliederausschu
entsprechende Branche hin priifen lasse

13. Mitglieder, die von einem Chapter zu
wechseln, miissen bei dem Chapte

4 wechseln, einen neuen Mitgliedsa
| Wenn der Wechsel genehmigt w
gezahlten Mitgliedsbeitrage tiberng

14.Bei Fehlverhalten eines Mif
Mitliederausschuss berechtigt, fi
Mitglied beziglich seines Verhal
Chapter oder seinen Geschéftsp
einzuraumen.

15. Wenn ein Mitglied sich nicht an
den Ehrenkodex halt, kan
widerrufen werden. Hierzi
Mitgliederausschuss des en
berechtigt. Sollte der Mitgl
Aufgabe nicht wahrnehm
Fuihrungsteam hierfiir vera

16.Die BNI Regeln konnen v

geplante Regelanderung muss
Beirat genehmigt werden.
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6. Austausch von Visitenkarten.

weiteren Mitgliedschaft ausgeschlossen. 9. BegriiBung \r«:‘t;I Besuc&e;nen besi,ﬁﬂl.Mitgliel?uet, die
‘ . Besucher eingeladen , sollten diese kurz

Mitgliedsbeitrage werden nicht zuriickerstattet. g

Erfolgreiche BNI-Mitglieder kénnen jedoch eine ;gss;:l::"ﬂég‘e SRAGENY ari wios S0 Se i

Gutschrift entsprechend ihrer noch verbleibenden ’

Mitgliedschaftszeit erhalten. 10. Bericht des Mitgliederkoordinators.

Mitgliedsbeitrage  sind nicht  dbertragbar. 11. Bericht des Mitglledefaussd\usses.
Ausgenommen hiervon sind Angehérige desselben o S
Unternehmens, das fir den jeweiligen Mitarbeiter die s
Betrage entrichtet hat.

BNI verfolgt beziiglich nicht einlésbarer Schecks eine
klare Linie. Ein Mitglied hat drei Arbeitstage Zeit, um mit
dem Biiro in London Kontakt aufzunehmen und den
Sachverhalt zukldren. Sollte innerhalb dieser Frist keine
méglich sein, wird der ‘
retourniert. Fir alle retournierten Schecks wird eir
Bearbeitungsgebiihr in Hohe von mindestens € 30
berechnet. Sollte ein - Mitglied einen we
ungedeckten  Scheck einreichen, ¢
Mitgliedschaft umgehend beendet.

BNI ist ein Marketing Dienst der BNI Er
Deren Franchisepartner behalten sich da

Teilnahme eines Mitgliedes an dieserr
Angabe von Griinden zu beenden.

Zweck und Philosophie von BN
Organisation.

Kurztraining im ,Networken®.

Vorstellung der Business Netwi
zum ersten Treffen des Monats

BegriiBung und Aufnahme net
Organisation

Mitglieder stellen sich und ihr U
60-Sekunden Prasentation vor.



~ Chapter sollten mit der Weitergabe von Empfehlungen ~ Ein Mitglied sollte eine Vertretung nur fiir den Fall
an Personen, die sie nicht kennen, vorsichtig sein. v?jl;sﬁhen, d:sfl er m i1e'm;.;ﬂ‘en nicht gmnénmhgn.
Auf keinen Fall sol lertretung aft fur das
~ Besucher aus anderen Chaptern sollten Ihr Friihstiick ®
cefbsst bamidan: entsprechende Mitglied ,einspringen”.

~ Vor derp Besuch eines anderen Chapte’rs sollte der Strukturvertriebe
zustandige Chapter-Direktor kontaktiert werden. Angehsrige von Strukturvertrieben _(Multi-Level

~ Im Ubrigen gelten fiir den Besuch eines anderen
Chapters dieselben Grundsitze wie fir andere Y
Besucher. So z.B. hichstens zweimalige Teilnahme als
Besucher

Abwesenheit und Verspatungen

~ Abwesenheit und Verspatungen bedeuten weniger 4
Geschift fir alle anderen Mitglieder. Aus diesem Grur
kann der Mrtgliederausschuss Verwarnung
gegentiiber Mitgliedern a kontinu
zu spiat kommen oder die Treffen vorzeitig
Sollten derartige VerstéBe des Ofteren erfolg
Mitgliederausschuss  berechtigt, das entsj
Mitglied von der weiteren Teilnahme
auszuschlieBen.

Vertretungen

"~ ~ Jedes Chapter sollte eine Liste mit’
Diese Liste sollte aus Personen b
Mitgliedern bei Bedarf als Vertretun
stehen. g

~ Mdagliche Vertreter koénnen 1
Klienten, Patienten, friihere
Familienmitglieder oder Anges

~ Wenn die Tatigkeit des WV
Konkurrenz mit einem Mitglied
steht, ist es ihm gestattet, (il
Unternehmen zu sprechen
Anwesenheit ist och im
abwesenden Mitgliedes

~ Das Chapter sollte sich dariib
Vertreter an dem Treffen teilni
des Chapters sollten den Vertre
zum Ti willkommen heil3e

~
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2. Zugang zu aktuellen Informationen iber die jiingsten ’ C) Verwaltung
Trends in anderen Branchen, zur Forderung der Betriebskosten des Biros, z.B. Telefonkosten, Kopien,
Entwicklung und des Wachstums der eigenen Computerbedarf, Biirobedarf etc.
Geschaftstatigkeit.
’ D) Personalkosten

3. Praktische Schulung und Ubung in freier Rede vor
Publikum  sowie spezieller  Kenntnisse  zur
Selbstvermarktung und zur Vermarktung der eigenen _
Produkte und Dienstleistungen. l

4. Neue Geschaftskontakte, die auf regionaler, nationaler und
letztlich internationaler Ebene zu langfristigen
strategischen Partnerschaften ausgebaut werden kdnnen. '

5. Spezielle Schulung zu Mundpropaganda von
ausgebildeten und fahigen BNI-Direktoren.

Wenn ein Mitglied den Nutzen auch nur eines der obe

genannten Punkte voll ausschépfen wiirde, dann Ubertr:
dies bei weitem die finanzielle Investntion fiii
Mitgliedschaft in BNI. Die Mitgliedschaft bietet ei
von Vorteilen, nicht zuletzt die Verbindung zu an
Chaptern und Mitgliedern auf internationaler E
globalen Kontakte gewinnen fiir Unterneh
potentiellen Kunden immer mehr an Bedeu

Die von BNI erhobenen Beitrige werden
Zwecke verwand:

A) Chapter Matkctl:g
Broschiiren & Einladungskarten, ge«
Besucherinformationen, von BNI ve
Sonderdrucke von Presseartikeln,

ge pagnen an I
(einschlieBilich Porto, Beispielbrie
Antwortschreiben)

B) Unterstiitzung fiir Chapter
Orientierungs-CD fiir Mitgliede
Namensschilder, unbegrenzte
Empfehlungszetteln, Fiihrungs
Schulungsunterlagen, Anmelde
Unterstitzung durch die BNI-Di
Schulungen, Auszeichnungen, ;
Anstecknadeln, Mitgliederhand
durch die nationale BNI-Zentral
vierteljahrlichen Mitgliedermaga

’ Betrieb der Website www.bni.eu.

Personalkosten fiir die Mitarbeiter des BNI-Biiros, um
' telefonische Anfragen und Fragen von Chaptern,sowie
Presseinfonnattonen : Di
Mitgliader‘ es




