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professionellen Einkauf betreibt. Wir miissten das Bewusstsein schaffen,
dass jedes eingeserzte Kapital eine verniinftige Rendite bringen muss.
Wir miissen auch lernen irgendwann nein zu sagen. Was kann die In-
dustrie tun: Wir bringen Innovationen auf den Markt. Unsere Partner
schaffen sich daraus Wettbewerbsvorteile als Spezialisten und bieten
Dienstleistungen an, die sie von ihren Mitbewerbern differenzieren.
Hier sind Ideen gefragt.

Europiisierung versus Foderalismus?

Die in letzter Zeir festgestellten Versuche beziiglich einer Europiisie-
rung mégen vielleicht in gewissen administrativen Bereichen Vorteile
bringen, diirfen jedoch nicht unsere Reaktionsschnelligkeit auf regio-
naler Ebene behindern. Die Mirkre sind regional, speziell im Gewerbe
und dies sind unsere gemeinsamen Kunden. Diese verfiigen in wenigen
Fillen iiber iiberregionale und in den wenigsten Ausnahmen europi-
ische oder sogar internationale Strukturen. Um die Reaktionsschnellig-
keit auf den Mirkten zu gewihrleisten, ist die regionale Perspektive ein
Muss. Ferner sind die Arbeitsmarktspezifika, die zu unterschiedlichen
Kosten, d.h. auch zu unterschiedlichen Herangehensweisen fithren,
nicht aufler Acht zu lassen.

Der Mitbewerb plant die Senkung der Bruttopreislisten und die
Riickfithrung der Rabatte. Argumente dafiirsind, dass das Rabatt-
niveau unrealistisch hoch ist. Wie steht Knauf dazu und wird auch
Knauf Schritte in diese Richtung vornehmen?

Grundsitzlich finde ich auch, dass die Bruttopreise und Rabatte zu hoch
sind. Wir denken dariiber nach und werden voraussichtlich nach dem
1. Quartal 2012 entsprechende Schritte setzen. I

Hornbach

Tooltime

Im Dezember dreht sich bei Hornbach alles um wahre
Ménnertrdume. Bei der Dezember-Projektschau ,Maschinenzeit”
kénnen Heimwerker direkt in den Hornbach-Mérkten von Profis
lernen, die neuesten Maschinen vor Ort ausprobieren und diirfen
dabei vielleicht gleich ihr Weihnachtsgeschenk aussuchen.

Bei der aktuellen Projektschau diirfen interessierte Heimwerker
die Hornbach-Profis nicht nur mit ihren Fragen léchern. Sie
kénnen auch selbst welche machen! Das umfangreiche Maschinen-Sor-
timent mit vielen Produkeneuheiten darf direkt im Markt ausprobiert
werden. Gebohre, gesigr, geschraubt und genagelt wird im Dezem-
ber an den unterschiedlichsten Materialien. Anlaufstrombegrenzung,
Drehmoment und Memory-Effeke? Auch diese Begriffe erkliren die
Hornbach-Mitarbeiter gerne und bieten fachkundige Tipps, Tricks und
Beratung fiir das individuelle Projeke. Zusitzlich prisentieren Experten
der Licferanten AM Laser, Bosch, WORX und Prebena jeweils montags
bis donnerstags ihre modernen Gerite. I
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Frevde hilft
heile.

Die Make-A-Wish Foundation® Austria
erfillt die Herzenswiinsche schwer kranker
Kinder. Ihre Spende hilft uns dabei:
Spendenkonto 6312102,

Raiffeisenbank Wien, BLZ 32000




